PAGE  
	[image: image1.png]INNOVALI@

oooooooooooooooooooo




	UNIVERSIDADE FEDERAL DO RIO GRANDE – FURG

PRÓ-REITORIA DE PESQUISA E PÓS-GRADUAÇÃO – PROPESP

DIRETORIA DE INOVAÇÃO TECNOLÓGICA – DIT

Coordenação de Empreendedorismo e Incubação de Empresas
	[image: image2.png]PRAOPESP



[image: image3.png](I2h







F01 - FORMULÁRIO DE INSCRIÇÃO PARA A PRÉ-INCUBAÇÃO
1. DOS PROPONENTES

	PROPONENTE RESPONSÁVEL 

	Nome:
	

	CPF:
	
	Email:
	

	RG:
	
	Telefone:
	

	Endereço:
	
	Bairro:
	

	Cidade/Estado:
	

	Possui vínculo com a FURG?
	 FORMCHECKBOX 
Sim

Curso: 

Matrícula:
 FORMCHECKBOX 
Não


	DEMAIS PROPONENTES DA PROPOSTA (repetir estas informações para todos os participantes) 

	Nome:
	

	CPF:
	
	Email:
	

	RG:
	
	Telefone:
	

	Endereço:
	
	Bairro:
	

	Cidade/Estado:
	

	Possui vínculo com a FURG?
	 FORMCHECKBOX 
Sim

Curso: 

Matrícula

 FORMCHECKBOX 
Não


2. DA TECNOLOGIA
	2.1. Esta proposta visa desenvolver Inovação Tecnológica/Inovação Tecnológica e social em:

	 FORMCHECKBOX 
Produto
	 FORMCHECKBOX 
Processo
	 FORMCHECKBOX 
Serviço


	2.2. Indique o tipo de Inovação Tecnológica/Inovação Tecnológica e social (pode ser marcado mais de uma opção):

	 FORMCHECKBOX 
Incremental
	 FORMCHECKBOX 
Radical
	 FORMCHECKBOX 
Regional
	 FORMCHECKBOX 
Substituição de Importação



Incremental: inovação que venha a adicionar, inserir algo novo a uma inovação já existente;
Radical: inovação disruptiva;
Regional: inovação voltada a uma determinada região do país;

Substituição de importação: inovação produzida para substituir uma inovação importada. 

3. DA PROPOSTA 
3.1 Descreva que solução esta proposta pretende apresentar? Qual problema pretende resolver? Por que essa solução ainda não foi atendida por outros empreendedores? De que forma o mercado supre, atualmente, o problema atendido por seu produto/processo/serviço?

	


3.2. Descreva a Inovação Tecnológica/Inovação Tecnológica e social pretendida e sua finalidade (entende-se por INOVAÇÃO: introdução de novos produtos, processos, serviços, marketing ou inovação organizacional, bem como o aperfeiçoamento dos já existentes).
	


3.3. Existe algum risco tecnológico que inviabilize o desenvolvimento do projeto, ou seja, de que a ideia não seja colocada em prática e disponibilizada à sociedade? Qual?
	


3.4. Explique a estratégia de divulgação de sua inovação para que seja conhecida e aceita pela sociedade.
	


3.5. Descreva as possíveis dificuldades para o desenvolvimento e/ou colocação do produto/processo/serviço para uso da sociedade.

	


3.6. Defina seu segmento de clientes (o objetivo é descrever o público-alvo a ser atendido pela solução que você traz e explicar de que forma esse produto/processo/serviço irá agregar valor aos segmentos de clientes identificados. É extremamente importante destacar o diferencial da proposta em relação às demais soluções já existentes).

	


3.7. Descreva o perfil, a formação, a experiência e o papel de cada um dos envolvidos nesta proposta de pré-incubação.
	


4. CARACTERIZAÇÃO DO GRAU DE AMADURECIMENTO DO PROJETO:
	Item
	SIM
	NÃO

	Tem apenas a ideia.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Além da ideia, tem um projeto.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Já realizou teste para saber a aceitação de sua proposta pelos prováveis clientes/usuários.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Possui plano de negócios.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Já existe prova que o produto/processo/ serviço possa ser realizado.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	O produto/processo/serviço já está pronto para uso dos clientes em escala para além da fase de teste.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	O produto/processo/serviço já está sendo utilizado/comercializado.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	O produto/processo/serviço possui patente ou registro.
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 



5. DOS RECURSOS FINANCEIROS

5.1. Descreva quais os recursos necessários para o desenvolvimento do produto/processo/serviço (espaço físico, serviços, equipamentos).
	


5.2. Há disponibilidade de capital por parte dos proponentes para investimentos iniciais que geralmente são necessários para viabilizar a oferta de um produto/processo/serviço?
	


6. DO INTERESSE NA PRÉ-INCUBAÇÃO

6.1. Justificativa do Interesse em participar da Pré-Incubação.
	


 6.2. Tempo despendido para a pré-incubação (defina aqui os horários semanais disponíveis dos proponentes que poderão ser destinados às atividades da pré-incubação).

	


6.3. Apoio pretendido da Incubadora (poderão ser assinaladas mais de uma opção):

	 FORMCHECKBOX 
 Instalações Físicas.

	 FORMCHECKBOX 
 Rede de Relacionamento.

	 FORMCHECKBOX 
 Utilização de equipamentos da Incubadora.

	 FORMCHECKBOX 
 Cursos. Especificar.



	 FORMCHECKBOX 
 Consultorias. Especificar.



	 FORMCHECKBOX 
 Assessorias. Especificar.

 FORMCHECKBOX 
 Outros. Especificar.
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